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Marché des éditeurs de logiciels santé : données clés, stratégies
et visions des principaux acteurs
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« Aujourd’hui, en France, la vente de logiciels est peu renfable dans la santé, contrairement
aux autres pays comme ['ltalie et 'Angleterre, ol les logiciels sont vendus beaucoup plus
chers, reléve Carlos Jaime, directeur géneral d'InferSystems France. Est-ce que les établisse-
ments de sante sont capables d'acheter des logiciels beaucoup plus chers avec des solu-
tions beaucoup plus interopérables ? Ou vont-ils continuer & vouloir tirer les prix vers le bas
avec des solutions peu chéres et encourager le »Do Yourself« , qui est au final plus colteux
mais surtout moins performant en matiére d'interoperabilité et d'intégration ? »
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